
DEKANE  WAMO 

YANNICK STEVE 

Né le 31 Mars 1983 à Douala 

696 94 35 11 / 652 50 97 60 

Email : papydekane@gmail.com 

En couple avec 04 enfants 

Résidence : Douala 

I – CURSUS SCOLAIRE 

2007 : BACCALAUREAT G3 (Techniques Commerciales) 

2008 – 2009 : BTS (Brevet de Technicien Supérieur Option COMMERCE 

  INTERNATIONAL à l’INSTITUT SUPERIEUR MANAGMENT (ISMA) 

Etude en douane : 

- Douane (Etude des régimes douaniers, procédure et dédouanement

des marchandises, calcul de la valeur en douane

- Technique de Commerce International (choix des moyens de

paiement, étude des techniques de couverture contre le risque de

change)

- Marketing International (processus d’implantation à l’étranger d’une

entreprise

- Etudes des marchés (facteur de choix de marché à l’étranger)

- Comptabilité (enregistrement des opérations de l’entreprise en

exercice)

- Choix des investissements

- Etude des transports, assurance et fret des marchandises

STAGE EFFECTUE 

 De Mai à Juillet 2009 : Stage Académique aux ETS URGENCE

SIGNALEEPRINT : Service Commercial

Thème : la problématie de la sous-traitance

 Du 05 Juin au 05 Novembre 2011 : Stage Professionnel à TDS SARL au

service approvisionnement et logistique

Mes missions :

- Evaluation des besoins d’achat

- Eviter la rupture des produits au sein de la société

- Sélection des meilleurs fournisseurs en termes de qualité et de prix

- Exécution des achats

- Gestion du parc automobile
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III – EXPERIENCE PROFESSIONNELLE 

2018 à nos jours : Commercial à TECNO Cameroun au poste de responsable 

des marques Samsung – Infinix – Redmi. 

Mes missions : 

- Se constituer et développer un portefeuille de prospects, 

- Suivre son portefeuille client et organiser son action commerciale 

- Accroître le chiffre d’affaire tous les mois 

- Proposer et élaborer à la conception et à la réalisation d’actions 

commerciales 

- Etre à l’écoute des clients et leur communiquer toute information 

nécessaire 

- Contribuer à la notoriété de la marque de l’entreprise, 

- Transmettre toutes les commandes dans les délais et s’assurer de la 

livraison promis 

De 2011 à 2018 : Employé au GROUPE AFRIQUE CONSTRUCTION-COMPLEXE 

INDUSTRIELLE POUR LA CONSTRUCTION ET LE BATIMENT (CICB) au service 

Commercial, Gestionnaire et  contrôleur du stock. 

Mes missions : GESTIONNAIRE ET CONTROLEUR DE STOCK 

- Approvisionnement de l’usine en matière premières 

- S’assurer de la qualité et de la quantité conforme des marchandises 

livrées en clientèle 

- Faire entrer en machine les quantités de produits déclarés par le 

producteur 

- Faire un inventaire mensuel du magasin produit fini et matières 

premières 

- Veiller sur le patrimoine de la société 

- Modification des prix de marchandises en machine 

- Assurer la flaque des accusés de réception de marchandises livrées en 

agence 

- La tenue du registre des ventes journalières 

- Le sondage de marchandise et matières premières 

 

Mes missions : ATTACHE COMMERCIAL 

- Augmentation du chiffre d’affaires grâce à la vente des produits en 

difficultés 

- Relance des anciens clients 

- Constitution d’un grand portefeuille clientèle 

- Etablissement d’un esprit de confiance entre le client et associé 

- Professionnel du secteur de la distribution 

2007 – 2010 : Employé à MEGA PRINT CORPORATION SARL au poste de 

commercial 



Mes missions : 

- Relation clientèle (prise et suivi des commandes) 

- Achats des matières premières (relation avec les fournisseurs 

- Recouvrement (espèce et chèque) 

- Livraison clientèle 

- Retrait espèce par autorisation de décaissement en banque 

- Relations publiques 

- Négociation commerciale 

- Etablissement des factures proforma et définitives 

- Calcul des devis 

- Excellent suivi des clients en difficultés 

IV – CONNAISSANCES ANNEXES 

 

Langues : Anglais commercial (niveau moyen) 

Espagnol (niveau scolaire) 

Français (soutenu parlé et écrit) 

- Bonne gestion du groupe 

- Travail sous pression 

- Disponible 

- Parfait collaboration 

 

- Connaissance Informatiques : Maîtrise parfaite des logiciels : Word, 

Excel, POWER POINT et Internet 

- Permis de conduis catégorie B 

V – AUTRES 

- Bonne présentation physique 

- Pratique du sport 

- Passionné des activités maritimes, aériennes et de la publicité 

- Balade, musique, danse et voyage 


